2020 - Afio del General Manuel Belgrano
Resolucién Decanal

NUmero: RD-2020-1091-E-UNC-DECH#FCM

CORDOBA, CORDOBA
Martes 14 de Abril de 2020

Referencia: SEU-EXP:0054237/2019-Formacion en Comunicacion y Desarrollo del Talento Humano
con Programacién Neur
olinglistica-Dean Funes

VISTO:

-La nota presentada por el Secretario de Extension de la Facultad de Ciencias Médicas, Méd.
Federico V. Prieto, donde solicita autorizacion para el dictado del curso “Formaciéon en
Comunicacion y Desarrollo del Talento Humano con Programacion Neurolinglistica”; en el
interior de la provincia de Cordoba;

CONSIDERANDO:

« La Resolucion del Honorable Consejo Directivo de la Facultad de Ciencias Médicas N°
141/2020, que autoriza el dictado del Curso “Formacion en Comunicacion y Desarrollo
del Talento Humano con Programacién Neurolingdistica”;

« Que el programa es el mismo que el Curso de “Formacién en Comunicacion y Desarrollo
del Talento Humano con Programacién Neurolingiistica” aprobado para Cérdoba Capital;

« Las disposiciones que rigen en materia de recaudacion, ejecucion y posterior rendicion
(Ley N°24.156- de Administracion Financiera- y su modificatoria 25.453, Decreto Ley
N°1023/01, Decreto N°1030/16, Ordenanzas N°4/95 y modificatorias y N°05/13 y sus
modificatorias);

e Que la Secretaria de Extensién de la Facultad de Ciencias Médicas debe proveer
herramientas Gtiles a la comunidad para difundir actitudes y conductas que mejoren la
calidad y las condiciones de vida;

« Que no implica, ni implicara erogacion de la Facultad, por cuanto la condicion para su
desarrollo es el autofinanciamiento;

« Las disposiciones de la RD N°1368/10, correspondiente a la distribucion de los ingresos
por actividades de post-grado, de extension y prestaciones de servicios a terceros;

« La Ley de Educacion Superior N° 24521, Art.59 inc. c;

« EIl Visto Bueno del Secretario de Extension;

Por ello;
EL DECANO DE LA FACULTAD DE CIENCIAS MEDICAS

Ad REFERENDUM DEL HONORABLE CONSEJO DIRECTIVO



RESUELVE:

Art. 1° Autorizar el dictado del Curso de Extension de “Formacion en Comunicacion y
Desarrollo del Talento Humano con Programacion Neurolinguistica” para el Ciclo Lectivo 2020,
en el Interior de la Ciudad de Cérdoba en la localidad de Dean Funes, cuyo programa forma
parte integrante de la presente resolucion como archivo embebido.

Art. 2°: Establecer que el mismo estara integrado de la siguiente manera:
DIRECTORES: Lic. Oscar A. Villegas y Ab. Graciela Ferreira Soaje.
COORDINADORES: Ana Maria Pereira y Claudia Alejandra Bertolotti.

CUERPO DOCENTE: Ab. Graciela Ferreira Soaje y Master Marcelo Fabian Alejos.

Art. 3°: Establecer que el inicio del Curso sera en Abril de 2020, con una duracion de 9 (nueve)
meses y un total de 144 horas teorico/practicas, con una modalidad de cursado mensual.

Art. 4° Establecer que la actividad estard destinada a la comunidad en general y latasa
académica sera de $600.- de inscripcion y 9 cuotas mensuales de $2500.- cada una, lo recaudado
se distribuira segun la reglamentacion vigente.

Art. 5% La Secretaria de Extension sera la encargada de la confeccién y entrega de los
certificados.

Art. 6°: Registrar y comunicar.
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FORMACION EN PNL

Unidad 1

Proceso de empatia para la comunicacion eficaz
Temas:
Historia y concepto de la PNL
Hemisferios cerebrales
Lenguaje verbal y no verbal
Como crear sintonia con los demas usando técnicas de rapport
Rapport con la fisiologia
Rapport con lo paraverbal
Rapport con las palabras
Rapport con el modelo del mundo
Guiar el proceso de comunicacién desde el ganar ganar
Cuadro de maximo rendimiento
El metamodelo del lenguaje

Claves de acceso ocular

Unidad 2
Gestion de las emociones
Como procesa la realidad el cerebro
Modalidades de la conciencia
Submodalidades visuales, auditivas y kinestésicas
Cambios en el proceso perceptivo
Submodalidades para superar limitaciones

Analisis de resultados






Fluir en el proceso creativo para el logro de la mejora continua

Las distintas posiciones perceptuales

12 posicidn, percepcion desde uno mismo

22 posicion, ponerme en el lugar del otro

32 posicion, percepcidn objetiva de la realidad
La voluntad o fuerza personal

Compromisos

Unidad 3

Objetivos. COmo concretar tus metas
Diferencia entre deseo, anhelo y objetivo
Importancia del correcto planteo de un objetivo
El enfoque, fuerza y precisidon en lo que se quiere lograr
Caracteristicas que permiten el cumplimiento eficiente de objetivos
Visualizacién creativa, potenciar las capacidades internas
Tipos de objetivos
7 pasos para concretar objetivos
ESCORE
Traducir objetivos en imagenes mentales
Mas alla de tu mejor actuacion
Concepto de anclaje (Técnica para potenciar fortalezas y habilidades)
Procesos cerebrales
El inconsciente no analiza
Emocidn y anclaje
Distintos tipos de anclaje
Anclaje visible e invisible

Apilamiento de anclas






Unidad 4

Modelos de pensamiento. Las claves del éxito o del fracaso personal
Temas:
Concepto de creencia
Tipos de creencias
Cuando incorporamos nuestras creencias
Técnicas de cambio efectivo de creencias
Creencias de los triunfadores

Como fortalecer las creencias positivas

Unidad 5
Autoestima y liderazgo personal
El poder de la autoestima
Condiciones de baja y alta autoestima
Diferencias entre alta autoestima y soberbia
La autoimagen
Desarrollar tus talentos y el potencial personal

El pensamiento rector: misidn, vision y valores a nivel personal

Unidad 6
La negociacion eficaz
Aumentar la percepcién de los sentidos
Estrategia para lograr la armonia
Desafiar la presién
Encontrar en uno mismo los recursos para tener éxito en la negociacion
Crear un clima de confianza

Generar una escucha receptiva






Como encontrar un marco comun
Las presuposiciones

Las 6 reglas de oro para la negociacion gana gana

Duracidn: 9 encuentros (de abril a diciembre)
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